UNIVERSIDAD MAYOR DE
SAN ANDRES

CARRERA DE DERECHO

SILABO DE LA ASIGNATURA

DERCHO CIVIL III
CONTRATOS

Rubén Ramiro Rodriguez Jemio

14



SILABO DE LA ASIGNATURA

I.- DATOS INFORMATIVOS.

1.- CENTRO DE FORMACION

SUPERIOR. : UNIVERSIDAD MAYOR DE SAN ANDRES.
2.~ FACULTAD. : DE DERECHO Y CIENCIAS POLITICAS.
3.- CARRERA : DERECHO
3.- ASIGNATURA : DERECHO CIVIL III - CONTRATOS.

4 .- FACILITADOR : Abog.RUBEN RAMIRO RODRIGUEZ JEMIO.

II.- SINTESIS DE LA ASIGNATURA.

A modo de identificacién debemos establecer que: La materia
de CIVIL III - CONTRATOS tiene un requisito previo que es la
materia de CIVIL II OBLIGACIONES.

Esta materia es de mucha importancia en el &rea Civil ya que
es desarrollada y aplicada de manera continua en la
profesién de la abogacia; tal es asi que cuando dos
personas sean naturales o juridicas pretenden realizar un
acto o negocio Jjuridico en primera instancia analizan sus
posibilidades acudiendo a ello a 1lo que se denomina
“oferta”, antes de perfeccionar el negocio propiamente
dicho; para luego después de tomar conocimiento de las mismas
dan lugar a la formacidén de tales acuerdos, dando lugar a la
formacién de obligaciones de dar, hacer o no hacer tal
aspecto tiene mucha importancia toda vez, que a partir de
ello se va lograr posteriormente un determinado negocio o
acto juridico, dando lugar a un crecimiento sociocultural,
econtmico en favor de la sociedad.



Es preciso resaltar la dindmica de estos actos toda vez que
se realiza con el pleno consentimiento de las partes
contratantes, gquienes luego de otorgar una aceptacidn
reqgulada por el ordenamiento juridico se procede a suscribir
en forma integra en un instrumento, determinado, el mismo que
también debe contener ademds de los requisitos de fondo
los de forma, para lo cual es de mucha importancia guardar
las solemnidades, para que posteriormente no haya ningun
detrimento patrimonial a través de la nulidad la
anulabilidad, disolucidén o resolucidn de contrato.

III.- MODULOS CURRICULARES.

Mediante la observacibn, andlisis de tareas y la ejecucidn de
ciertos procesos, dentro de la materia, con la aplicacién de
técnicas determinadas se debe lograr las siguientes
competencias:

- Identificar las cualidades inherentes a los contratos
sus valores, el significado de la justicia conmutativa,
las normas juridicas, asi como los hechos juridicos, los
que dan lugar a una clasificacién de 1los negocios
juridicos.

- Contextualizar 1la problematica de las obligaciones y
los contratos, en la sociedad Pacefia y Boliviana.

- Realizar una comparacién sobre 1los atributos del
Derecho Civil, sus principios de aplicacién y 1los
resultados socio econdmicos.

- Analizar toda la dinadamica y los atributos de las
voluntades de las partes, el pleno consentimiento y sus
exteriorizaciones.

- Analizar las clasificaciones de 1los contratos, sus
reglas e instituciones que son aplicables. Asi como su
formacién.



Determinar los vicios del consentimiento, sus
requisitos, clases y elementos.

Determinar la capacidad de las personas, sus cualidades
y sus clases de capacidades, como la total, parcial, sus
efectos en cuanto a la nacionalidad, edad, sexo Yy
deshonra.

Lograr la interpretacioén de los contratos, su
calificacién, teorias y otros.

Identificar las modalidades de los negocios juridicos,
sus clases, efectos. Asi como sus efectos generales, sus
excepciones clases de éstos y sus teorias.

Analizar la disolucién e invalidez de los contratos, sus
teorias y caracteristicas.

Determinar los antecedentes y la importancia de la
compra venta, su definicién, su funciédn, y sus
requisitos esenciales para la formacién de éstos. La
capacidad de los intervinientes, sus prohibiciones.
Venta de la cosa ajena y sus responsabilidades.

Analizar las modalidades de la compra venta, clases, la
condicidén, venta con pacto de rescate, sus efectos y
caducidad. La venta con reserva de propiedad su
fundamento. El1 contrato con arras confirmatorias y
penitenciales, clausula resolutoria y clausula penal.

Determinar las obligaciones del comprador, su
clasificacién, responsabilidades asi como disolucidén e
invalidez del contrato de compra venta.

Determinar la funcién esencial de 1la permuta, sus
requisitos, prohibiciones.

Analizar el arrendamiento sus caracteres especificos,
tiempo, naturaleza juridica, requisitos de formacidén de
estos contratos, sus obligaciones que genera el
arrendamiento, asi como su disolucién e invalidez del
contrato de arrendamiento.



INDICADORES.

Lograr que el estudiante desarrolle el area efectiva sin
desmerecer el conocimiento cognositivo. Para que una vez
concluida 1la curricula puedan desarrollar capacidades
aplicables en la profesién que buscan los alumnos.

IV _METODOLOGIA.

Siendo un elemento principal una visién “analitica” dentro
del proceso ensefilanza y aprendizaje que teorizando nos
referimos a la comprensién amplia y profunda, por ello
ante una problematica planteada; se emitird una serie de
soluciones denominadas hipbétesis, en lo cual el estudiante,
luego de un analisis profundo y sistematizado pueda emitir
sus propias variables o conclusiones.

La sintesis tendréd su propia continuidad en lo que se
denomina la praxis, es decir la actividad transformadora, que
satisfaga a un entorno social, denominado solucién de
problemas.

De tal manera que los temas a desarrollarse tendran el
siguiente procedimiento:

Monologado.

Investigativo.

Demostrativo.

Dialogado.

- Con las siguientes técnicas de grupos que son:
- Duos y parejas.

- Estudio orientado en equipos.

- Panel

- Debate.

- Seminario.

- Taller - Aula.



V MEDIOS Y MATERIALES DE INSTRUCCION.

Se tiene:
- Material impreso.
- Separatas.
- Resumenes.
- Graficas.
- Esquemas.
- Laminas.
- Mapas Conceptuales.
- Glosarios.
- Guias de Trabajo.

- Fichas.

Lenguaje oral y escrito.

VI CONTROL Y EVALUACION.

Sujetandose a disposiciones superiores se evaluara
oportunidades considerando:

Una fase cualitativa.
Una fase cuantitativa.
Considerando tres modalidades: Inicial.
Formativa.

Sumativa.

en tres



VII APROBACION.

Siendo una exigencia personal, y social para el buen logro
las competencias planteadas, se requiere la:

- Cooperacion.
- Orden.
- Disciplina.
Respeto mutuo entre: Facilitador - estudiante.

Estudiante con estudiante.

Asignandole la siguiente puntuaciédn:

Control de lectura: 10

- ler Parcial: 20
- 2do. Parcial: 20
- 3er. Parcial: 30
- Asistencia: 5
- Trabajo Préatico: 15
TOTAL 100

de

Salvo si existiese normativa, sobre una caracteristica del

curso de acuerdo a modalidad.



VIIY.- PROGRAMA DE LA ASIGNATURA.

PROGRAMA DE:

CIVIL III - CONTRATOS

TEMA No. 1
TEORIA GENERAL DE LOS CONTRATOS.
1.- Concepto, Introduccién, el Derecho, los valores, la

justicia, la justicia conmutativa, norma juridica, hechos
juridicos, clasificacidén de los hechos juridicos, el acto
juridico, el negocio juridico, clasificacién de los de los
hechos juridicos, el acto juridico, el negocio juridico,
clasificacién de los negocios juridicos, el contrato,
clasificacién importancia, doctrina general.

TEMA No.2

CLASIFICACION DE LOS CONTRATOS REGLAS E INSTITUCIONES QUE LES
SON APLICABLES.

Antecedentes, clasificacién de los contratos, a) segan los
requisitos de formacién consensuales, reales y solemnes.
B) SegGn los requisitos de fondo de libre discusién, de
adhesién, individuales y colectivos. C) De acuerdo al
contenido segun la reciprocidad, de las obligaciones,

unilaterales, bilaterales, contratos sinalagméticos
imperfectos y plurilaterales, segun el fin perseguido,
gratuitos, onerosos, conmutativos y aleatorios segin la

duracién de los efectos de ejecucién instantanea y de tractu
sucesivo. D) por las reglas de interpretacitdn nominados e
innominados.

TEMA No. 3
LA FORMACION DE LOS CONTRATOS. EL CONSENTIMIENTO.
Requisitos para la formacidn de los contratos,

consentimiento, concepto, clases, oferta, concepto clases,
caracteres de la oferta, oferta firme revocacién y caducidad
de la oferta, aceptacioén, concepto aceptacién con
modificacién en la oferta, clases silencio como manifestacién
de la voluntad, caracteres de la aceptacién, revocacién y
caducidad de la aceptacién, momento y lugar de la formacién
del contrato, importancia de su determinacién, tiempo, lugar,
realizacién por teléfono, teorias respecto a la formacién de
entre no presentes, teoria de la recepcién, teoria de
conocimiento, la representaciodn, clases.



TEMA No 4

VICIOS DEL CONSENTIMIENTO.

El dolo del consentimiento: error, dolo y violencia.- clases
de vicios, A) error, B) Dolo y C) Violencia. Error, concepto,
requisitos, determinantes, esencial, recognosible, clases,
error de derecho, error de hecho, clasificacidén del error
de hecho, error esencial error in negocium, error in
corpore, error sobre la identidad de las prestaciones, error
substancial, error in personae, error sobre el valor, error
de calculo, error diferente, apreciacidén del error, el dolo
concepto, clases, dolus malus, dolus bonus, requisitos,
elemento material, la reticencia, determinante, originarse en
otro contratante o en un tercero, prueba del dolo,
apreciacién del dolo, afinidad y diferencias entre error y el
solo afinidades, diferencias, 1la violencia, antecedentes,
definicién elementos constitutivos de la violencia, objetivo,
subjetivo, clases, violencia fisica, moral, requisitos,
elemento adjetivo ilegitima, relacién de causalidad,
originarse en el otro contratante o en un tercero, del
elemento subjetivo, determinante, considerable apreciacién de
la violencia, prueba de la violencia. '

TEMA No. 5

LA CAPACIDAD Y EL OBJETO.

La capacidad, concepto, clases, capacidad juridica capacidad
de obrar, concepto, clases, incapacidad, concepto, clases,
incapacidad juridica, total parcial, por razdén de
nacionalidad, edad, de deshonra y por razbén de sexo,
incapacidad de obrar total, parcial, incapacidad legal vy
natural, consecuencias de 1las incapacidades, objeto del
contrato y objetivo de la obligacién, requisitos para las
prestaciones de dar, que la cosa exista, que sea determinada
o determinable, debe estar dentro del comercio humano, 1la
persona que transfiere el derecho debe ser titular
requisitos para la prestacidén de hacer y no hacer, que sea
posible, 1licita, personal al deudor, debe existir algin
interés debe ser determinable o determinable.

TEMA No. 6

LA CAUSA Y FORMA DE LOS CONTRATOS.

Antecedentes, clases, causa eficiente, causa de la
obligacién, <causa del contrato, su aplicacién en 1los
contratos bilaterales, reales a titulo gratuito, los
anticausalista, los neocausalistas, la causa en la doctrina
italiana, causa funcidén, causa resultado, causa fin, causa
del negocio juridico definicidén y caracteres, el mévil del



negocio juridico, definicién y caracteres entre la causa del
negocio juridico y el mévil del negocio, negocios
abstractos, forma y prueba de los contratos, antecedentes,
clases de formalidades ad solemnitatem y ad probationem.

TEMA No. 7

INTERPRETACION DE LOS CONTRATOS.

Interpretacidén, concepto, pasos previos a la interpretacidn,
calificar con el nombre juridico apropiado al contrato ubicar
dentro de la clasificacién general de los contratos teorias,
subjetiva, objetiva, método exegético, y método cientifico
interpretacidén restrictiva de las expresiones generales,
extensiva de las referencias explicativas, interpretacidn en
caso de duda de 1los contratos gratuitos, onerosos y de
adhesién.

TEMA No. 8

MODALIDADES GENERALES DE LOS NEGOCIOS JURIDICOS.

Modalidades generales de 1los negocios Jjuridicos, concepto,
clases, la condicién y el plazo, concepto, clases, causal,
potestativa, mixta suspensiva, efectos de 1la condicién
suspensiva y resolutoria, condicién pendiente, condicién
cumplida, condicién fallida, excepcién a la regla de
retroactividad hechos que la ley considera como cumplimiento
de la condicién, el plazo, concepto, clases suspensivo,
extintivo, similitudes y diferencias entre condicién y el
plazo.

TEMA No. 9

MODALIDADES ESPECIFICAS DE LOS CONTRATOS.

Modalidades especificas de 1los contratos, concepto, clases
preliminar unilaterales, preliminar bilateral, utilidad,
practica del contrato preliminar, Alternativas en caso de
incumplimiento, contrato consigo mismo, concepto, requisitos,
contratos unilaterales vinculares, contrato de opcién,
efectos clausula penal, concepto clases aras penitenciarias,
arras confirmatorias diferencias.

TEMA No. 10

EFECTOS GENERALES DE LOS CONTRATOS.

Efectos de los contratos, clases, fuerza de la ley asignada a
los contratos y su fundamento desde el punto de vista moral,
econdmico y social. Disolucién amistosa de los contratos,
disolucidén wunilateral prevista en el contrato, resolucién
judicial y rescisiébn forzosa o legislativa, ejecucidn de
buena fe e integracidén del contrato, contratos con efectos
reales y con efectos obligatorios, relatividad de 1los



contratos partes y terceros, fundamentos y terceros
absolutos, acreedor quirografario.

TEMA No. 11

EXCEPCIONES A LOS EFECTOS RELATIVO DE LOS CONTRATOS.

Concepto, y clases de excepciones, estipulacidén a favor de
terceros, relaciones que genera, fundamentos juridicos de la
estipulacién en favor de terceros, efecto principal de la
estipulacién requisitos generales y especiales, promesa por
otro o promesa respecto a un tercero, concepto, naturaleza
juridica, efectos.

TEMA NO. 12

EFECTOS ESPECIALES DE LOS CONTRATOS SINALAGMATICOS

Concepto, caracteres, facultades, excepcidén non adipempleti
contractus, concepto, fundamento juridico, efectos,
resolucién de los contratos, clases, naturaleza juridica
clases teoria de los riesgos requisitos y efectos

TEMA No. 13

DISOLUCION E INVALIDEZ DE 1OS CONTRATOS.

Validez y eficacia de los contratos, invalidez del contrato y
sus causas, ineficacia, clases de invalidez, teoria de las
nulidades, la nulidad, anulabilidad, la confirmacién,
concepto requisitos, efectos, la rescindibilidad, resolucién.

TEMA No. 14

LA COMPRAVENTA

Antecedentes, importancia, definicién, su funcibdn esencial,
requisitos, el consentimiento, objeto, causa y formalidades.

TEMA No. 15

LA CAPACIDAD UBICACION DE LA VENTA DENTRO DE LA CLASIFICACION
DE LOS CONTRATOS.

La capacidad den la compra venta, las incapacidades juridica
y relativa, prohibicién simple de comprar, de vender, nulidad
de venta de cosa ajena, de cosa gravada, prohibicién doble de
comprar vy vender, ubicacién de la compra venta dentro de la
clasificacién de los contratos, sus reglas e instituciones
propias.

10



TEMA No. 16

MODALIDADES DEL CONTRATO DE COMPRA VENTA.

Modalidades generales del negocio juridico aplicables a 1la
compra venta, concepto, clases, ventas sujetas a condiciédn,
venta con pacto de rescate antecedentes e importancia,
concepto y funcionamiento, caducidad del rescate,
obligaciones de quien ejerce el rescate, efectos, cargas,
hipotecas, compra venta sujeta a aplazo, modalidades
especificas de los contratos aplicables a la compra venta
conceptos distintas aplicaciones de la compra venta,

TEMA No. 17

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR Y DEL COMPRADOR

Clasificacién de las obligaciones del vendedor,
responsabilidades por eviccidén, clases, prescripcién de las
acciones, exclusién o modificacidén de 1la responsabilidad,
Prescripcién de las acciones, exclusidén o modificacidédn de la
responsabilidad, diferencia entre la responsabilidad para el
caso de la eviccidn y de vicios ocultos, obligaciones del
comprador.

TEMA No. 18

DISOLUCION E INVALIDEZ DEL CONTRATO DE COMPRA VENTA.
Disolucién voluntaria del contrato de compra venta, por
consentimiento mutuo, disolucién de la compra venta por
causas previstas por ley, validez y eficacia del contrato de
compra venta, invalidez, clases, por causas coetaneas a su
nacimiento, nulidad, anulabilidad, rescindibilidad, rescisién
por estado de peligro, por lesién, invalidez por efectos
sobrevinientes.

TEMA 19

LA PERMUTA.

Antecedentes, concepto, funcidn esencial de la permuta,
requisitos, consentimiento, momento y lugar de la formacidn
de los contratos de permuta entre presentes y no presentes,
importancia de la determinacién del momento y lugar de la
formacién del contrato, objeto, requisitos, causa, forma,
ubicacién de la permuta dentro de la clasificacién de los
contrato, consensual, bilateral, onerosos, conmutativo,
aleatorio, de ejecucidén instantdnea o de tractu sucesivo,
nominado.

11



TEMA 20

OBLIGACIONES DE LOS PERMUTANTES MODALIDADES GENERALES Y
ESPECIFICAS DE LA PERMUTA DISOLUCION E INVALIDEZ DEL CONTRATO
DE PERMUTA.

Obligaciones principales, entrega de la cosa, obligaciones
accesorias de la entrega, gastos de entrega, obligaciones de
hacer adquirir el derecho de propiedad, obligaciones de
abstenerse de perturbar 1la pacifica posesién de la cosa
permutada, modalidades generales de los negocios juridico,
aplicables a la permuta, modalidades especificas.

TEMA No. 21

ARRENDAMIENTO.

Antecedentes, concepto caracteres especificos del
arrendamiento, su onerosidad, su temporalidad, terminologias
empleadas naturaleza juridica del arrendamiento, persona que
pueden dar en arriendo, sus requisitos de formacién
revocacién de la oferta y de la aceptacidn oferta en firme,
caducidad de 1la oferta, y de la aceptaciédn modalidades
generales de los negocios juridicos aplicables al
arrendamiento concepto.
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